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Referenslitteratur i Förhandlingsteknik
· ”Give & Take” 


Dr. Chester L. Karrass

ISBN 0-690-00566-0

· “The Negotiating Game”

Dr. Chester L. Karrass

ISBN 0-690-00359-5

· “In Business as in Life – You Don´t Get What You Deserve, You Get What You Negotiate”



Dr. Chester L Karrass

ISBN 0-9652274-9-9

· “Förhandla med framgång”
Iwar Unt


ISBN 91-44-00258-0
· ”Spelet kring förhandlingsbordet” Iwar Unt


ISBN 91-47-04039-4

· ”Allting är förhandlingsbart”
Anki Bengtsson

ISBN 91-87744-31-7

· ”The complete negotiator”
Gerard I. Nierenberg

ISBN 0-76070-121-0

· “The art of negotiating”

Gerard I Nierenberg

ISBN 1-56619-816-X

· “Getting to YES”


Fisher, Ury and Patton
ISBN 0-14015-735-2
· “Riding the waves of culture”
Trompenaars, Hampden
ISBN 1-85788-176-1

· “Getting past no”


William Ury


ISBN 0-553-37131-2
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